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  براي شروع کسب وکار ،هاي جدید سازي ایده متناسب
  

خواهند کسب  میدانند که  میبسیاري از مردم معتقدند که شروع یک کسب وکار فرآیندي مبهم و رمزآلود است. آنها 
شوید که چگونه یک ایده کاري به  میاین مقاله شما متوجه دانند که اولین گام چیست. در  میوکاري راه اندازند، اما ن

قبل از .خواهید انجام دهید، مشخص کنید و چگونه براي آن اقدام کنید میطور دقیق آنچه را که ه دست آورید، چگونه ب
اندازي  هکنند که آیا الان زمان خوبی براي شروع و را میمردم همیشه فکر  ،شروع، بگذارید که یک نکته را روشن کنیم

شان هست. اما واقعیت این است که هیچ وقت براي راه انداختن یک کسب وکار، بد نیست. این بسیار خوب و ایده کاری
هایی  ن زمان پول دارند و به دنبال راهکه مردم در ای هوشمندانه است که ما در دوران رونق اقتصادي شروع کنیم، چرا

قدر هوشمندانه  تواند همان مییک کسب وکار در دوران بد اقتصادي هم براي خرج کردن پولشان هستند، اما شروع 
اید، وجود دارد. از آنجایی  اندازي کرده باشد. اگر خوب بررسی کرده باشید، احتمالا نیازي براي کسب وکاري که شما راه

کسب وکار جدید شما شانس که بسیاري از افراد تمایلی به راه انداختن کسب وکارشان در دوران رکود ندارند، بنابراین 
بیشتري براي در معرض توجه قرار گرفتن دارد و بسته به ایده کاري شما در دوران رکود امکان خرید تجهیزات یا حتی 

ساله حدود ششصد هزار کسب  طور متوسط هره ب.زنی بیشتر وجود دارد ارهایی با قیمت نازل و قدرت چانهکسب وک
ها آمریکایی  کند، میلیون میولی در ازاي هر آمریکایی که کسب وکارش را واقعا شروع  شود می اندازي راهوکار در آمریکا 

براي هر کسی موانع و .دهند میکنم و سپس این کار را انجام ن میگویند امسال کارم را شروع  میدیگر وجود دارند که 
ترسند همین طور آنها  میاد از شروع کردن شود تا اولین گام را بردارد. بیشتر افر میمشکلات خاصی وجود دارد که مانع 

یا شکست یا حتی از موفقیت! بهراسند. برخی هم در مورد شروع کار باورهاي غلطی دارند و  ها ممکن است از ناشناخته
کنند که باید کاري کنند که هیچکس دیگري  میکنند که باید از ابتدا همه چیز را خودشان بسازند. آنها فکر  میفکر 

کنند که باید  میجام نداده است، مانند یک اختراع جدید یا یک خدمت منحصر به فرد. به عبارت دیگر، آنها فکر قبلا ان
اما اگر شما مثل بیل گیتس یا استیو جابز داراي نبوغ تکنولوژیک نیستید، تلاشتان براي  .چرخ را از نو اختراع کنند

خواهند یک کسب وکار جدید شروع کنند،  میکه   میشتر مرداختراع مجدد چرخ فقط اتلاف وقت خواهد بود. براي بی
مساله نباید خلق چیزي منحصر به فرد باشد که تا به حال کسی درباره آن چیزي نشنیده باشد و به جاي آن باید روي 

وت از آنچه توانم این کار را بهتر یا متفا میتوانم چیزي را بهبود دهم؟ آیا  میسوالاتی از این دست تمرکز کنند: چگونه 
شود و  میاز بازار وجود دارد که در آن بخش فلان خدمت ارائه ن  میکه دیگران انجام داده اند، انجام دهم؟ یا آیا سه

 یک فضاي خالی براي یک کسب وکار جدید در این حوزه وجود دارد؟

  
 عصاره فکرتان را بگیرید

». چیزهایی درباره من«غذ بردارید و بالاي آن بنویسید کنید؟ ابتدا یک برگ کا میپردازي را شروع  چگونه فرآیند ایده
واقعا خوب  ها پنج تا هفت چیز را درباره خودتان لیست کنید، چیزهایی که دوست دارید انجام دهید یا شما در آن زمینه
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ست را دو ها من واقعا با مردم خوب هستم، من بچه«هستید. لیست شما ممکن است شامل مواردي از این دست باشد: 
برم، من در درك  میو اعداد لذت  ها دارم، من عاشق مطالعه هستم، من عاشق کامپیوتر هستم، من از کار با شماره

 .رسد را بنویسید میهر چیزي که به ذهنتان » توانم مسائل را به خوبی حل کنم. میاصول بازاریابی خوب هستم و من 

ر آنها خوب نیستید، بنویسید. ممکن است شما در درك اصول در سمت دیگر کاغذ چیزهایی را که دوست ندارید یا د
بودن را دوست نداشته باشید یا از  ها بازاریابی خوب باشید ولی ملاقات کردن با افراد را دوست نداشته باشید یا با بچه

کنید و فقط افکارتان سخنرانی براي عموم خوشتان نیاید یا دوست نداشته باشید که زیاد سفر کنید. درباره آنها زیاد فکر ن
را بنویسید. وقتی این کار تمام شد، از خودتان بپرسید که آیا سه تا پنج محصول یا خدمت وجود دارند که بتوانند زندگی 

تر یا  شخصی مرا بهبود بخشند؟ آنها چه چیزهایی هستند؟ تعیین کنید که چه کالاها یا خدماتی زندگی شما را راحت
سازند یا به سادگی براي شما فرصت زمانی بیشتري فراهم  میتر  بخشا بهره ورتر یا اثرشادتر خواهند کرد. شما ر

تان خواهند کرد. سپس مراحل قبل را این بار براي زندگی کاري خود مطرح کنید. درباره چیزهایی که در زندگی کاری
ارند بنویسید و سرانجام از خودتان بپرسید ي شما را دوست دارند یا ندها دوست دارید یا ندارید و اینکه مردم کدام ویژگی

خواهید براي خودتان کاري راه بیندازید؟ پس از انجام این کارها براي آشکار کردن ارتباطات و الگوها تلاش  میکه چرا 
یی که دوست دارید یا در آن خوب ها کنید. براي مثال بررسی کنید که آیا نیازي براي یک کسب وکار در یکی از حوزه

  .ید وجود داردهست
 

 آنچه لازم بود انجام دادند

دهیم که مثال خوبی براي دیدن و حس کردن یک نیاز است.  مییک کسب وکار را شرح  اندازي راهدر ادامه داستان 
پیش در این منطقه رستوران فست فود وجود  ها دفتر نشریه کارآفرین در منطقه اداري اروین کالیفرنیا قرار دارد. سال

یشتر آنها در مرکز شهر بودند. دو مرد جوان از این وضعیت به شدت ناراحت بودند. چندین مجموعه غذایی نداشت و ب
ي ها وجود داشتند که محل توقف مناسبی نداشتند و زمان انتظار براي گرفتن غذا از آنها بسیار طولانی بود و گزینه

این خوب است که ما «کردند، یکی از آنها گفت:  مییک روز هنگامی که آنها از این وضعیت گله  .مناسبی نبودند
و اولین جرقه زده شد و آنها آنچه را که بسیاري از مردم انجام » بتوانیم در این منطقه غذاي خوب آماده و ارسال کنیم.

کار کسب و يانداز راهطور همزمان یک راهنماي ه دهند، انجام دادند. آنها به بررسی درباره ایده خود پرداختند و ب مین
تا به امروز کسب  .کردند اندازي راهتهیه غذا با تحویل در محل مجموعه هم خریداري کردند و سپس یک » کارآفرین«

وکار آنها به بیش از پانزده میلیون نفر خدمات ارائه کرده است. کار آنها نه یک کسب وکار پیچیده و نه یک خدمت نو 
کنند. کار آنها به این  میاي خوب عمل  طور قابل ملاحظهه آنها ب بود. رقابت براي آنها بسیار دشوار شده است ولی هنوز

علت شروع شد که به نیاز درونی خودشان گوش دادند و تصمیم گرفتند که براي آن کاري انجام دهند. تنها چیزي که 
آنها فقط  دانستند این بود که کم بودن زمان غذا خوردن بزرگ ترین شکایت کارگران آمریکایی است. بعضی از میآنها 
دقیقه وقت ناهار دارند و این غیرممکن است تا از محل کارشان بیرون بروند و غذا بگیرند و سر وقت به محل  30
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کارشان باز گردند و چون این کارآفرینان جوان در ابتدا فقط به نداي درونی خودشان پاسخ دادند، با اقبال عمومی مواجه 
  .شدند

  
 ي الهام بخشها لحظه

آیا هیچگاه  .خوانیم مییک کسب وکار  اندازي راهتوان الهام گرفت. در ادامه یک داستان دیگر درباره  می از هر چیزي
بندم که شما هیچ کاري در این رابطه انجام  میاید؟ اما شرط  براي تاخیر در بازگرداندن یک فیلم ویدئویی جریمه شده

جاي عصبانی شدن از این اتفاق الهام ه ر جریمه شد، بدلا 40اید. هنگامی که رید هستینگ به خاطر تاخیرش  نداده
کنند و اگر شما از چیزي کم یا  میي سلامتی عمل نها گرفت. او متعجب بود که چرا اجاره دهندگان فیلم مثل کلوپ

که یک سایت  Netflix.com زیاد استفاده کنید باید به یک اندازه براي آن پرداخت نمایید؟ و از اینجا بود که سایت
تاکنون به یک کسب وکار بزرگ تبدیل شده است و  1999بود، تاسیس شد که از شروع کارش در سال  DVD اجاره

 .میلیارد دلار کسب کرده است 3/1درآمدي بالغ بر 

شوند. بسیاري از  میي جذاب کاري است. آنها همیشه ظاهر ها روي فرصت ها ایده گرفتن به آسانی باز نگه داشتن چشم
سازي این کار در شهر خودشان  محلی درآمدهاي بسیار زیادي را با الهام گرفتن از ایده استارباکس براي پیاده آفرینانکار

به نام میناپلیس ایده این کار را به عنوان  ها اند. موسس یکی از این قهوه فروشی و گسترش آن از آنجا به دست آورده
بعد او کسب وکاري را که الان دومین فروشگاه قهوه  کند و دو سال میتوصیف  1990یک جرقه تجاري در سال 

اند تا  اند که تصمیم گرفته رینان دیگري هم در این حوزه بودهاي ملی است از شهر خود آغاز کرد. کارآف فروشی زنجیره
ي صحیح انجام گرفته چشم پوشی نکنید. معمولا کسب وکارهاي محبوب و موفق در ها از تلاش .محلی باقی بمانند

شدت مورد شوند. باغبانی را در نظر بگیرید. در چند سال اخیر محصولات و تجهیزات باغبانی به  مییی تکرار ها خهچر
به  .دهید میاند، اما شما باغبانی را به عنوان یک کار قرن بیست و یکمی مورد توجه قرار ن اقبال عمومی قرار گرفته

سازي کنید و در  استفاده در موقعیت زمانی و مکانی خودتان متناسب توانید هر ایده کاري را براي میعبارت دیگر، شما 
سازي با توجه به شرایط  اي اضافه نمایید. در حقیقت، این متناسب آن تغییراتی ایجاد کنید و خلاقیت خود را به هر ایده

توانید یک  میزمانی و مکانی شما، یک انتخاب نیست، بلکه براي موفقیت کسب وکار شما یک ضرورت است. شما ن
ي بزرگ ها خواستم. غیر از مک دونالد، و بعضی دیگر از ایده میایده را از جایی بگیرید و بگویید این همان است که 

یکی از  .کنند میداراي حق امتیاز، تعداد بسیار اندکی از کسب وکارها وجود دارند که با رویکردي مناسب براي همه کار 
شناسید هست.  میینکه آیا ایده شما موفق خواهد شد یا خیر، صحبت کردن با افرادي که براي ارزیابی ا ها بهترین روش

ي شخصی خود را با کمک خانواده و دوستانتان ها اگر یک ایده کاري دارید آن را براي همکاران خود مطرح کنید، ایده
د ایده کلی حرف بزنید و از بیان تمام راه بیندازید. از اینکه کسی ایده شما را بدزدد، نهراسید. اگر شما فقط در مور

  .شود میجزئیات خودداري کنید، آنگاه احتمال این کار کم 
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 فقط انجام دهید

زدایی شده است. بدانید که  کاري براي شما مناسب است، ابهام خوشبختانه تاکنون حداقل از فرآیند تعیین اینکه چه
کنند پیچیده و ترسناك نیست بلکه  میکه بسیاري از مردم فکر یک کسب وکار، آسان نیست ولی آنقدر هم  اندازي راه

خواهید انجام  مییک رویه منطقی و گام به گام است و باید در هر زمان یک گام بردارید. اولین گام تعیین اینکه چه 
ه فکر اي دارید با دیگران صحبت کنید تا متوجه شوید که دیگران در مورد آن کار چ دهید است. هنگامی که ایده

 کنند. بپرسید که آیا شما مایل به خرید یا استفاده از آن هستید؟ بابت آن چقدر خواهید پرداخت؟ می

 ها بدانید که بسیاري از مردم ممکن است شما را تشویق نکنند (حتی برخی ممکن است شما را دلسرد کنند). بعضی
که شما واقعیت را ببینید. بعضی به شجاعت شما  خواهند میخواهند گفت که به شما بسیار علاقه مند هستند و فقط 

غبطه خواهند خورد، برخی ممکن است در شما براي اینکه واقعا شجاعت انجام کاري را داشته باشید، حس بدي ایجاد 
 .توانید به این مخالفان اجازه دهید تا شما را قبل شروع حرکت در مسیر، متوقف کنند میکنند. اما شما ن

ی که ایده اي به دست آوردید، مهم ترین ویژگی شما به عنوان یک کارآفرین، پشتکار است. هنگامی در حقیقت هنگام
شد، گفته  میي بیشتري نسبت به آنچه که قبلا گفته ها »نه«کسب وکارتان کردید به شما  اندازي راهکه شروع به 

بیندیشید و به سمت اشخاص  ها »نه«همه این  خواهد شد. شما نباید از آنها برداشت شخصی داشته باشید و باید فراتر از
ترین هشدارهایی که شما خواهید شنید  خواهید رسید. یکی از شایع» آري«دیگري حرکت کنید، چراکه سرانجام شما به 

ي کار است. هر کسی به شما خواهد گفت که شروع کار براي خودت خطرناك است. مطمئنا شروع یک ها درباره ریسک
ي ها ي احمقانه و ریسکها ی دارد، اما چه چیزي در زندگی اینگونه نیست؟ به علاوه بین ریسککسب وکار خطرات

دهید و هنگامی که نیاز دارید کمک بگیرید و  میحساب شده تفاوت وجود دارد. اگر به دقت توجه کنید که چه انجام 
توانید اجازه دهید تا شبح ریسک  مین .یدرا کاهش ده ها توانید ریسک میهیچگاه از پرسیدن اجتناب نکنید، آنگاه شما 

را ارزیابی کنید.  ها اندازم؟ و ریسک میشما را از پیشروي باز دارد. از خودتان بپرسید که من واقعا چه چیزي را به خطر 
روي چیزي  خواهید پیش نرود چه چیزي را از دست خواهید داد؟ میطور که  کنید؟ اگر همه چیز آن میچه چیزي را رها 

اگر «استطاعت آن را ندارید ریسک نکنید. روي خانه، خانواده و سلامتی خودتان ریسک نکنید. از خود بپرسید: که 
دهید  میو اگر تمام چیزي که از دست » خواهم نشود، آیا از آن چیزي که الان هستم بدتر خواهم شد؟ میآنگونه که 

خواهید انجام  میتعیین آنچه که  .ریسک ارزشش را دارد مقداري زمان، انرژي و پول خواهد بود، پس احتمالا پذیرفتن
دهید فقط اولین قدم است و شما هنوز کارهاي زیاد دیگري دارید که باید انجام دهید و تحقیقات زیادي پیش روي شما 

ال قرار دارد. مهم ترین چیز فقط این است که کاري انجام دهید. ننشینید و هرسال پس از سال دیگر بگویید که امس
 .دهید میسالی است که قصد دارم کار خودم را شروع کنم. امسال را به سالی تبدیل کنید که واقعا آن را انجام 

  


